COMERCIALIZACION s oo

Titwlo: Lic.en Gomercializacion /Titulo Intermedio: Analista Universitario en Comercializacién (3 afios)
La carrera capacita a sus alumnos para que puedan ejercer su profesion con éxito en empresas, atendiendo las necesidades de mercados globalizados, con demandas cada vez mds

exigentes.

Competencias

Campo laboral

Planificar, ejecutar y controlar la estrategia y accion comercial de empresas de bienes y servicios. — Empresas publicas y privadas, locales, nacionales o internacionales, en funciones

Fijar estrategias sobre desarrollos y lanzamientos de productos y servicios, asi como las politicasy  de direccion, ejecutivas o de asesoramiento, ya sea en relacion de dependencia o en forma auto-
métodos de comercializacion. Realizar estudios correspondientes a politicas de precios, publicidad,  noma. Organismos de investigacion nacionales e internacionales. Consultoria de empresas en el
promocion y desarrollo de canales de distribucion de productos y servicios. Realizar investiga- — dmbito de su competencia.

ciones de mercado, de competitividad y de calidad de servicio. Planificar, implementar y ejecutar

politicas de venta de productos o servicios.

| Primer ano

Primer Semestre

* Administracion

» Comercio Internacional
* Comercializacion

e Economia |

Segundo Semestre

* Introduccion a las Ciencias Sociales
* Contabilidad |

* Andlisis Matematico

| Segundo ano

Tercer Semestre
« Estadistica

* Derecho |

« Sociologia

e Economia |l

Cuarto Semestre

e Costos

e Derecho |l

» Comportamiento del Consumidor
e Economia llI

| Tercer ano | Cuarto ano
Quinto Semestre Séptimo Semestre
« Estadistica Il e Direccion y Alianzas Estratégicas
e Comunicacion Publicitaria e Formulacion y Evaluacion de Proyectos
« Politica de Productos * Electiva
* Electiva * Electiva
Sexto Semestre Octavo Semestre
* Investigacion de Mercados * Negociaciones
* Politica de Precios * Electiva
» Canales de Distribucion * Electiva
* Direccion de Ventas * Trabajo Final




